
HAPPY CRUISE APP
Εταιρία με φρέσκες ιδέες, προηγμένη τεχνογνωσία και ευέλικτες οργανωτικές

δομές προσφέρει τεχνολογικές - καινοτόμες λύσεις στον τομέα του τουρισμού,

της ασφάλειας και της εμπορικής ανάπτυξης κρουαζιέρας σύμφωνα με της

απαιτήσεις της σύγχρονης εποχής .

Η επανάσταση στο χώρο της πληροφορικής αλλάζει και επηρεάζει σημαντικά την

εξέλιξη του τουρισμού τόσο στη χώρα μας όσο και παγκοσμίως.

Στόχος μας είναι σε πρώτο επίπεδο μια ολοκληρωμένη λύση εξατομικευμένης

ασφάλειας και ενημέρωσης

με ταυτόχρονη δυναμική ανάδειξη του προορισμού , των τοπικών επιχειρήσεων,

της γαστρονομίας, των τοπικών παραδοσιακών προϊόντων, της ιστορίας, τον

πολιτισμό κλπ.



Πελατειακές 
ομάδες:

Β) Μελλοντικοί χρήστες -πελάτες

Μαρίνες - σκάφη αναψυχής

Εταιρίες Υδροπλάνων & ελικοπτέρων

Ένωση ξενοδόχων Ελλάδος

Θεματικός τουρισμός

Α) Άμεσοι χρήστες - πελάτες

Εταιρείες κρουαζιέρας

Τουριστικοί πράκτορες

Επιβάτες κρουαζιέρας

Τοπικές επιχειρήσεις

Ομάδα ασφάλειας

Διαχειριστής συστήματος



Ποιο πρόβλημα επιλύει το προϊόν

Με την προτεινόμενη εφαρμογή θα μειωθεί το αίσθημα ανασφάλειας των ταξιδιωτών με

το σύστημα βιομετρικής ταυτοποίησης που προτείνεται

για πρώτη φορά παγκοσμίως στο χώρο της κρουαζιέρας πετυχαίνουμε γρήγορη και

ασφαλή διαδικασία ελέγχου σε κάθε λιμάνι.

Παρέχεται άμεση ειδοποίηση σε ενδεχόμενο κίνδυνο με online ενημέρωση σε πραγματικό

χρόνο.

Πετυχαίνουμε την τήρηση του χρονοδιαγράμματος επίσκεψης με την μείωση των

καθυστερήσεων και την ενίσχυση του branding της Πόλης και του λιμένα.

Προώθηση τοπικών επιχειρήσεων – γαστρονομίας και πρωτογενούς τομέα

Δημιουργία και προώθηση νέων εκδρομών

Διασύνδεση της κρουαζιέρας με τον θεματικό τουρισμό και πρωτογενή τομέα.

Βελτιστοποίηση του χρονοδιαγράμματος επίσκεψης.

Εξατομικευμένη εμπειρία .

Αύξηση της αγοραστικής κίνησης στις τοπικές επιχειρήσεις των προορισμών .

Mobile Development



Ποια κανάλια ευθυγραμμίζονται καλύτερα με τις 
προτιμήσεις και τις συμπεριφορές των
πελατών:

Πώς θα προσεγγίσει το προϊόν/την υπηρεσία σας τους πελάτες;

Διαδικτυακές πλατφόρμες (ιστό τόποι, μέσα κοινωνικής δικτύωσης)

Καταστήματα λιανικής πώλησης

Εταιρικές σχέσεις

Η άμεση συνεργασία με της εταιρείες κρουαζιέρας είναι πολύ σημαντική όπως επίσης οι Οργανισμοί

Λιμένων, τα Επιμελητήρια, οι δήμοι και γενικά όλοι οι παραγωγική φορείς & οι περιφέρειες .

Τα μέσα κοινωνικής δικτύωσης επίσης θα ενισχύσουν την ανάπτυξη στις τοπικές κοινωνίες .



Πελατειακές σχέσεις – Βασικές 
Συνεργασίες
Με τη δημιουργία διακριτής και ολοκληρωμένης εικόνας του κάθε προορισμού, την παροχή κινήτρων

στους ταξιδιώτες (στοιχεία gamification ή και εικονικών κόσμων ) αλλά και την δωρεάν εγκατάσταση

σε οποιοδήποτε κινητό τηλέφωνο νέας γενιάς, οι επιβάτες έχουν τη δυνατότητα να ενημερώνονται εν

πλω ή να κάνουν συγκεκριμένη κράτηση .

Βασικοί συνεργάτες – πελάτες είναι : Εταιρείες κρουαζιέρας, Περιφέρειες, Επιμελητήρια, Δήμοι,

Τουριστικοί πράκτορες, Ένωση Ξενοδόχων, Αγροτικοί Συνεταιρισμοί.

Μέσα από τις δυνατότητες που θα δίνει η εφαρμογή θα προκύψουν νέες εκδρομές μεγαλύτερη,

διάχυση των επιβατών κρουαζιέρας σε περισσότερα σημεία και από την δυνατότητα της

προσωποποιημένης διαφήμισης.

Αύξηση της τουριστικής σεζόν με οφέλη για ξενοδόχους, εστίαση, αγορά κλπ.

Επίσης θα προκύψουν οφέλη στον πρωτογενή τομέα από την δυνατότητα της άμεσης

προβολής των εγκαταστάσεών τους και των προϊόντων τους.

Από πλευράς μας θα κερδίσουμε περισσότερους συνδρομητές, διαφημίσεις κλπ.



Ροές εσόδων:
Τα άμεσα έσοδα αρχικά θα προέλθουν από ετήσιες συνδρομές ανά προβαλλόμενη

επιχείρηση, στην συνέχεια από προμήθειες συνεργαζόμενων εταιρειών και δραστηριότητες

όπως διαφημιστικές, διοργάνωση εκδηλώσεων, συνεδρίων, μελετών κλπ.

Τα έσοδα από την αγορά άμεσου ενδιαφέροντος μετά το πρώτο έτος λειτουργίας.

Ελάχιστος αριθμός πελατών - συνδρομητών από τους 48 Ελληνικούς προορισμούς

κρουαζιέρας 9.000 εγγραφές.

Το κόστος συμμετοχής / έτος ανέρχεται στα 200€ .

Πρόβλεψη - στόχος τρίτου έτους : 18.000 εγγραφές .02



Μελλοντικά έσοδα 
από συνέργειες

Μελλοντικοί χρήστες -πελάτες

Μαρίνες - σκάφη αναψυχής

Εταιρίες Υδροπλάνων & ελικοπτέρων

Ένωση ξενοδόχων Ελλάδος

Θεματικός τουρισμός

Διαφημιστικές υπηρεσίες,

Διοργάνωση εκδηλώσεων – συνεδρίων,

Διενέργεια μελετών.



Βασικοί πόροι – Χρηματοδότηση

Προϋπολογισμός παγίου εξοπλισμού 180.000€

Δαπάνες ανάπτυξης & προβολής 80.000€

Νομικές υπηρεσίες - εμπορικά σήματα 30.000€

Δαπάνες προσωπικού / έτος 160.000€

Εγκαταστάσεις γραφείων 40.000€

Κεφάλαια κίνησης 100.000€

Επειδή ο στόχος είναι η ανάπτυξη στην παγκόσμια αγορά, θα υπάρξει

προφανώς επιπλέον κόστος για τον σκοπό αυτό.



Με βάση την έρευνα που πραγματοποιήθηκε στον κλάδο των εφαρμογών

κινητού τουρισμού κρουαζιέρας, δεν έχει αναπτυχθεί καμία αντίστοιχη εφαρμογή

που να συνδυάζει την ασφάλεια του τουρίστα με την πληροφόρηση, την

ενημέρωση και την διασύνδεσή του με την τοπική αγορά.

Ευχαριστούμε για τον χρόνο σας και περιμένουμε τις ερωτήσεις σας.

Ανταγωνισμός



THANK YOU
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